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di Carmine Sarno

D
i una cosa è sicura-
mente convinto Luigi 
Gelmetti , numero 
uno di Consedil. Il 
territorio italiano è 

ormai saturo di outlet, quindi 
il vero valore aggiunto sta nel 
potenziare quelli già presenti 
anziché crearne ex novo. Con 
questa filosofia l’imprenditore 
si è presentato a nord di Roma, 
dalle parti di Soratte per ri-
lanciare le sorti dell’outlet. Il 
piano è di quelli ambiziosi: con 
un investimento di 5 milioni di 
euro in 24 mesi si vuole dare 
una nuova spinta all’outlet di 
Soratte e portare il giro d’affa-
ri della struttura dagli attuali 
37 milioni di euro l’anno ad ol-
tre 75. «A mio avviso il centro 
ha un enorme potenziale ine-
spresso» ha spiegato Gelmetti 
a MF-Milano Finanza, «già oggi 
a parità di superficie abbia-
mo registrato  un incremento 
dei visitatori del 20% rispet-
to al primo anno di attività». 

Gli interventi che sono sta-
ti pianificati da Consedil sono 
sostanzialmente tre. Il primo 
sarà di carattere strutturale: 
«Saranno realizzate delle nuo-
ve aree verdi e parchi giochi per 
bambini, inoltre lavoreremo su 
una nuova cartellonistica» ha 
aggiunto il manager da anni nel 
business degli outlet e dei cen-
tri commerciali. 

Il secondo tassello della nuova 
strategia prevede l’avvio di una 
nuova campagna di comunica-
zione, basata su una pubblicità 
più capillare e mirata a cui sa-
ranno associate una serie di 
iniziative per fidelizzare ancora 
di più la clientela. «Stiamo pen-

sando all’organizzazione di veri 
e propri eventi all’interno delle 
strutture dell’outlet», ha sotto-
lineato Gelmetti. La terza (e più 
incisiva) fase servirà ad amplia-
re ulteriormente le dimensioni 
del centro di Soratte. Il pro-
getto finale, infatti, prevede 
una struttura che si estende-
rà per 32 mila metri quadri, 
composta da 145 unità-store. 
«Il nostro obiettivo principale 
non è solamente quello di in-
crementare i punti vendita», ha 
affermato Gelmetti, «ma anche 
quello di migliorare ulterior-
mente la qualità dei prodotti e 
delle marche». Al termine della 
prima fase di espansione saran-
no disponibili 29 unità-negozi, 

pronti ad essere operativi per 
la metà del 2011. A questi se 
ne aggiungeranno altri 55 (re-
alizzati nella seconda fase) per 
la fine del 2012. 

Conseguenza diretta  d i 
questa sorta di campagna di 
espansione sarà l’ampliamen-
to dell’offerta merceologica, con 
un maggior numero di prodotti 
presenti nell’outlet; «in queste 
settimane siamo in contatto 
con circa 100 aziende interes-
sate ad aprire un negozio a 
Soratte», ha spiegato il presi-
dente di Consedil. Non solo, 
anche in termini di assunzio-
ni ed incremento del personale 
ci sarà una netta accelerazio-

ne, visto che l’apertura di nuovi 
negozi comporterà la necessità 
di avere almeno 3-4 addetti per 
ogni nuovo store. Senza contare, 
hanno fatto notare da Consedil, 
che il maggior numero di visita-
tori comporterà la necessità di 
maggior personale per la ma-
nutenzione, la sicurezza e tutti 
i servizi di supporto. Se queste 
sono le linee guida per il futuro 
prossimo, ad oggi l’outlet si pre-
para a mandare in archivio un 
2010 all’insegna della crescita. 
Se i visitatori sono aumentati 
di un quarto dall’inizio dell’an-
no, il fatturato ha registrato 
una crescita del 32% rispetto 
all’esercizio precedente. (ripro-
duzione riservata)
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L’obiettivo è portare il giro di affari dagli attuali 37 milioni a oltre 75 
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Soratte ingrana la quinta

il Salone degli Imprenditori è: 

I Convegni
 A caccia di produttività: come migliorarla in azienda, quali strategie adottare

 Ampliate le vostre vendite tramite l’e.commerce

 Programmazione del cash fl ow e la gestione della tesoreria 

  Dall’Idea alla Fattura numero1 (attraverso la realizzazione del progetto) 

 Turnaround, riorganizzazione e rilancio delle imprese in crisi 

  Business Cina: non solo Pechino. Opportunità nelle città emergenti
In collaborazione con Fondazione Italia-Cina

 Come cambiano gli accertamenti: studi di settore e redditometro

 Innovazione & green business: una partnership profi ttevole e duratura?

  Dall’università al business: la ricerca applicata all’impresa
In collaborazione con Campus PRO

 Come superare le trappole della crisi: Internazionalizzazione e Finanza

  Una ripresa che viene da lontano. Esportazioni e nuove aree di business 
In collaborazione con Banco Popolare

ma non solo...

Dove le idee diventano business
Servizio 
navetta 

da Amendola Fiera 
(Metropolitana 

linea rossa)

LA PARTECIPAZIONE È LIBERA E GRATUITA 
MF Conference, Via M. Burigozzo, 5 - 20122 Milano - email: saloneimprenditori@class.it

Milano, 22-23 novembre 2010
Fieramilanocity - MIC Center - Via Gattamelata, 5 - Porta Gattamelata

In collaborazione con: con il patrocinio di:

PROVINCIA DI MILANO, MINISTERO DELLO SVILUPPO ECONOMICO, 
ASSINTEL, UNIONE FIDUCIARIA, AIDAF 

ESTRATTO DI BANDO DI GARA
La società Regionale per la Sanità (SO.RE.SA. S.p.A), con sede 
legale in Napoli - C.A.P. 80143 - Italia -Centro Direzionale, 
Isola C1, telefono0812128174 - fax 0817500012, e-mail  
acquisti.centralizzazione@soresa.it indice una gara a 
“Procedura aperta per la fornitura di prodotti per medicina 
trasfusionale”. L’entità dell’appalto è di € 87.073.500,00 
iva esclusa. Le offerte, con le modalità e le indicazioni di cui 
al Bando di gara, dovranno pervenire entro le ore 12.00 del 
giorno 09/11/2010, all’indirizzo di cui sopra. Il responsabile del 
procedimento è la Dott.ssa Lucia Roncetti. Il bando integrale 
e la documentazione di gara sono disponibili sul sito internet 
www.soresa.it.
Il bando di gara è stato inviato alla G.U.C.E. in data 29.09.2010 
e pubblicato sulla G.U.R.I. in data 01.10.2010.

             IL DIRETTORE GENERALE
                Francesco Tancredi

ESTRATTO DI ESITO DI AGGIUDICAZIONE
La società Regionale per la Sanità (SO.RE.SA. 
S.p.A), con sede legale in Napoli - C.A.P. 80143 - 
Italia -Centro Direzionale, Isola C1 Torre Saverio, 
telefono 0812128174 - fax 0817500012, e-mail  
acquisti.centralizzazione@soresa.it ha aggiudicato la 
“Procedura aperta per la fornitura di radiofarmaci”. La 
durata dell’appalto è di anni tre. Il valore finale dell’appalto 
è di € 21.861.204,09 iva esclusa. Il responsabile del 
procedimento è il Dott. Andrea De Franchis.
L’esito di aggiudicazione è stato inviato alla G.U.C.E. 
in data 10/09/2010 e pubblicato sulla G.U.R.I. in data 
15/09/2010.

             IL DIRETTORE GENERALE
                Francesco Tancredi

Questo Ente indice gara, mediante procedura
aperta con aggiudicazione a favore dell'offerta
economicamente più vantaggiosa per
l'affidamento dei lavori di completamento della
nuova palazzina nel complesso edilizio ex Gil.
Termine esecuzione lavori: giorni 400. Importo
complessivo dell'appalto € 2.400.688,84 (IVA
esclusa) inclusi oneri per la sicurezza. Termine
ricezione offerte: 04.11.2010 ore 13.00.
A p e r t u r a :  0 9 . 11 . 2 0 1 0  o r e  1 0 . 0 0 .
Documentazione integrale disponibile su
www.asur.marche.it; www.asurzona13.marche.it

Il Responsabile del Procedimento
Geom. Remo Bizzarri

Avviso di gara – CIG [05493791E4]

Via Caduti del Lavoro n. 40 - 60131 Ancona
Tel 0716.358301 Fax 0736.158829

ASUR MARCHE
Zona Territoriale 13

UNIONE COMUNI MARMILLA – VIALE 
RINASCITA N°19 – 09020 VILLAMAR-

AVVISO DI GARA – CIG 05515143BF
Questo ente indice gara, mediante procedura 
aperta con criterio dell’offerta economicamen-
te più vantaggiosa, per l’affi damento del Ser-
vizio di Igiene Urbana, Raccolta, Trasporto dei 
RSU, delle raccolte differenziate nei Comuni 
di Gesturi e Sanluri. Durata mesi 26; Importo 
complessivo dell’appalto: €. 1.240.000,00 ol-
tre I.V.A. , per il servizio soggetto a ribasso, e 
Oneri per la Sicurezza non soggetti a ribasso 
(pari a € 3.000,00). Termine per la ricezione 
delle offerte:10/12/2010 ore12.00. Documen-
tazione integrale disponibile sul sito www.
unionecomunimarmilla.it; informazioni all’in-
dirizzo unionecomunimarmilla@legalmail.it – 
ucmarmilla@gmail.com. Il Responsabile del 
Servizio – Sergi Vincenzo.




